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Wer ist rail-assets 

rail-assets, der führende europäische Marktplatz für Bahnprodukte, unterstützt Sie als 
Hersteller/Dienstleister bei der Platzierung bzw. dem Vertrieb Ihres Produktes/Services im west- 
und osteuropäischen Bahnmarkt.   

Kerngeschäft von rail-assets ist neben der Produktplatzierung und Vertriebsunterstützung, die 
europa- und weltweite Vermarktung und Beschaffung neuer wie gebrauchter Bahnprodukte.  

Im Rahmen unseres Kerngeschäftes stehen wir im laufenden persönlichen Kontakt mit allen 
europäischen Eisenbahnwerkstätten und -verkehrsunternehmen. Die Bahnbranche informiert sich 
regelmäßig über aktuelle Angebote und Gesuche auf unserem Online-Marktplatz www.rail-
assets.de  

Unsere Leistungen 

Im Bereich der Produktplatzierung präsentieren wir Ihr Produkt/Ihre Dienstleistung auf unserem 
Online-Marktplatz www.rail-assets.de in Form einer Werbeanzeige. 
Neben den Kunden die sich täglich auf unserer Webseite informieren erreicht Ihr Angebot in 
Verbindung mit unserem regelmäßigen Newsletter derzeit mehr als 4.700 potentielle Kunden 
europa- und weltweit.  

Im Bereich der Vertriebsunterstützung vermarkten wir Ihr Produkt/Ihre Dienstleistung direkt und 
persönlich. Im Rahmen einer personalisierten Email- oder Telefonkampagne platzieren wir Ihr 
Angebot bei Ihrer Zielgruppe europa- und weltweit.  

Unser Basisangebot: Produktplatzierung / Werbeanzeige 

Wir präsentieren Ihr Produkt/Ihre Dienstleistung den Nutzern unseres Online-Marktplatzes:  

Online-
Präsentation  

Werbeanzeige auf unserem Online-Marktplatz www.rail-assets.de 
Ihr Angebot ist damit 3-sprachig, 24/7 europa- und weltweit bei den 
aktuell 4.700 Nutzern unseres Online-Marktplatzes präsent. 
Ihr Unternehmen und Ihr Produkt erreicht Ihre Zielgruppe damit in der 
Phase der allgemeinen Information als auch der konkreten Suche. 

Newsletter Alle Nutzer unseres Online-Marktplatzes (derzeit mehr als 4.700 User) 
informieren wir über unseren Newsletter über Ihr Produkt/Ihre 
Dienstleistung.  
Damit erreichen wir Ihre Zielgruppe direkt und personalisiert 

Nachverfolgung 
Zugriffe 

Auf unserem Online-Marktplatz sehen Sie die Anzahl der Zugriffe auf Ihr 
Angebot nach Ländern sortiert. 

Wir verfolgen nach wer sich Ihr Angebot auf unserem Online-Marktplatz 
angesehen hat. Diese Kunden stellen Leads dar und werden von uns für 
Sie weiterbearbeitet.  

http://www.rail-assets.de/
http://www.rail-assets.de/
http://www.rail-assets.de/
http://www.rail-assets.de/
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Ihr konkreter Nutzen 

Mit dem Basisangebot platzieren wir Ihr Produkt/Ihre Dienstleistung im europäischen und 
weltweiten Bahnmarkt bei Ihrer Zielgruppe v.a. auch wenn diese Informations- und 
Beschaffungsbedarfe haben.  

Wir erhöhen damit den Bekanntheitsgrad Ihres Unternehmens und Ihres Produkts/Ihrer 
Dienstleistung. Als Lead-Generator identifizieren wir die Kunden mit aktuellem Bedarf für Ihr 
Produkt. 

Mit unserer Produktplatzierung erreichen Sie Ihre Kunden persönlich, gezielt und 
bedarfsorientiert. 

Unserer Zusatzangebot: Vertriebsunterstützung 

Im Rahmen der Vertriebsunterstützung informieren und bearbeiten wir Ihre europäische  
Zielgruppe direkt und persönlich. Dafür bieten wir Ihnen folgende Serviceleistungen an: 

Personalisierte 
Email-
Kampagne 

Im Rahmen einer personalisierten Email-Kampagne platzieren wir Ihr 
Produkt/Ihre Dienstleistung bei Ihrer Zielgruppe im europäischen 
Bahnmarkt.  
Als Resultat dieser Kampagne erhalten Sie eine Leadliste mit den Kontakten 
und Anfragen aller interessierten Kunden, die Sie unmittelbar 
weiterbearbeiten können. 

Personalisierte 
Telefon-
Kampagne 

Im Rahmen einer personalisierten Telefonkampagne platzieren wir Ihr 
Produkt/Ihre Dienstleistung bei Ihrer Zielgruppe im europäischen 
Bahnmarkt.  
Im Telefongespräch präsentieren wir Ihr Produkt und eruieren dafür Bedarf 
und Bedarfszeitpunkt des Unternehmens.  
Als Resultat dieser Kampagne erhalten Sie eine Leadliste mit den 
wichtigsten Kundeninformationen, so dass Sie diese unmittelbar 
weiterbearbeiten können. 

Ihr konkreter Nutzen 

Ihr Unternehmen und Ihr Produkt/Ihre Dienstleistungen werden beim Kunden zielgerichtet 
platziert. In der telefonischen Nachbearbeitung eruieren wir dafür Bedarf und Bedarfszeitpunkt.  

Damit erhalten Sie schnell und ohne großen eigenen Ressourceneinsatz einen umfassenden 
Marktüberblick zu den aktuellen Bedarfen. 
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Preise 

Basisangebot 

Leistung Standardpreis 

Einmalige Präsentationsgebühr (Erfassung und 
Newsletter) je Produkt/Dienstleistung 

200.- € 

Präsentationsgebühr pro Quartal 600.- € 

Präsentationsgebühr nachfolgende Quartale 500,- € 

Zusatzangebot 

Bearbeitung der Anzeigenzugriffe   20.- € je Interessent 

Personalisierte Email-Kampagne mit Kurzbericht 999.- € 

Personalisierte Telefon-Kampagne auf Anfrage 

Alle Preise zzgl. gesetzlicher MWST. 

Was benötigen wir 

Für das Basisangebot benötigen wir eine 3-sprachige Kurzinformation (inkl. Ihrer Kontaktdaten) zu 
Ihrem Produkt/Dienstleistung (Deutsch, Englisch und Französisch) mit  maximal 1.000 Zeichen, bis 
zu 3 Bilder Ihres Produkts und das Logo ihres Unternehmens. 
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Erfolgreiche Beispiele unserer Produktplatzierung und Vertriebsunterstützung 

 

Beispiel 1: 
Hebebockanlagen 

Bei den regelmäßigen Anfragen zu Hebebockanlagen bieten wir parallel 
zur gebrauchten Hebebockanlage auch eine neue Anlage unseres 
Kooperationspartners an. 

Vor allem bei Kunden mit Bedarf an neuwertigen Anlagen sind wir mit der 
Platzierung von Neuanlagen erfolgreich. 

Beispiel 2: 
Werkstattausrüstung 

Wir bieten ausgewählte Neu-Produkte (Radsatzpresse, mobile 
Radsatzreprofilierung) eines Herstellers von Werkstattausrüstung für 
Eisenbahnwerkstätten über unseren Online-Marktplatz an und fungieren 
dabei erfolgreich als Leadgenerator.  

Anfragen werden zur Kundenbearbeitung direkt an den Hersteller 
weitergeleitet. 

Beispiel 3: 
Dienstleistungen 

Dienstleistungsunternehmen haben wir beim Markteintritt in den 
europäischen Bahnmarkt erfolgreich mit folgenden Leistungen 
unterstützt: 

• Markteintrittsstrategie 
• Zielgruppenbestimmung und Ranking 
• Platzierung der Dienstleistung beim Kunden 
• Organisation und Begleitung von Kundenterminen 
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Unsere Kunden (Darstellung nach Länder) 
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Über rail-assets 

Kerngeschäft 

rail-assets ist der unabhängige europäische und weltweite Dienstleister für die Platzierung / 
Vertriebsunterstützung, die Vermarktung und Beschaffung folgender Produkte der Bahnbranche: 

 Werkstattausrüstung und Service für Fahrzeuge 

 Schienenfahrzeuge und Ersatzteile 

 Schieneninfrastruktur und Immobilien 

 … 

Vermarktung und Beschaffung / Platzierung und Vertriebsunterstützung 

Hersteller und Dienstleister unterstützen wir bei der Platzierung und dem Vertrieb ihrer 
Dienstleistung bzw. ihres Produktes im europäischen Markt. 
In der Vermarktung platzieren wir Kauf- oder Mietobjekte im europäischen und weltweiten 
Bahnmarkt und generieren für unsere Kunden innerhalb kürzester Zeit die maximale Nachfrage 
und den maximalen Verkaufspreis. 

In der Beschaffung sondieren wir den europäischen und weltweiten Kauf- und Mietmarkt. Über 
das maximale Angebot erzielen wir für unsere Kunden innerhalb kürzester Zeit den günstigsten 
Kauf- bzw. Mietpreis. 

Arbeitsweise und Netzwerk 

Die potentiellen Kunden für Ihr Produkt/Ihre Dienstleistung sprechen wir persönlich, telefonisch, 
zielgruppenorientiert und auch diskret an. Dabei decken wir für Sie den vollständigen Markt ab.  

Über unser Netzwerk sind wir in regelmäßigem Kontakt mit allen bedeutenden europäischen und 
weltweiten Unternehmen der Bahnbranche. 

Derzeit informieren sich mehr als 4.700 Nutzer aus über 80 Ländern über aktuelle Angebote und 
Gesuche auf unserem Online-Marktplatz:  www.rail-assets.de 

 
Kunden 

Mit den Entscheidungsträgern und Mitarbeitern folgender staatlicher und privater Zielgruppen 
sind wir in regelmäßigen Kontakt:  

 Eisenbahnwerkstätten 

 Eisenbahnverkehrsunternehmen des Personen- und Güterverkehrs 

 Eisenbahninfrastrukturunternehmen 

 Leasingunternehmen und Vermieter von Schienenfahrzeugen 

 Beratungsunternehmen 

 … 

und weiteren Multiplikatoren im Bahnmarkt.  

http://www.rail-assets.de/
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Kontakt  

rail-assets Georg Kreitmair e.K. 
Georg Kreitmair 
Maximilianstraße 19 

D-86150 Augsburg 

Telefon: +49 821 3199317 
Email: kreitmair@rail-assets.de 
Online-Marktplatz: www.rail-assets.de 
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